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秋田県よろず支援拠点発　地方創生セミナー第２弾＆無料相談会秋田県よろず支援拠点発　地方創生セミナー第２弾＆無料相談会

　今年度の秋田県よろず支援拠点の成果報告および活動事例を紹介します。また本セミナー
を通じて秋田県内の中小企業・小規模事業者支援機関等地域プラットフォームの更なる連携
強化をはかるものです。さらに、セミナー終了後、企業家の皆様の現在の悩みについて、同
会場内で個別相談に応じます。
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日　時　平成28年3月4日㈮14：00～（受付開始：13：30～）

場　所　秋田ビューホテル ４F
対象者　県内中小企業等支援機関、認定支援機関、自治体、中小企業・小規模事業者等

定　員　100名　　参加費　無料
─ プログラム ─

第１部（14：00～）
　秋田県よろず支援拠点の成果報告および支援事例発表

秋田県よろず支援拠点　コーディネーター　小　室　秀　幸　
第２部（14：30～）
　販売促進セミナー
　テーマ「中小企業でもイノベーション！」
　　　　　～愛され、勝ち抜く企業になるためのマーケティング・イノベーション～

株式会社オージュ・コンサルティング　代表取締役　大　森　　　渚　氏　
　　　　　　　　　　●イノベーションに成功した企業の事例を豊富に紹介
　　　　　　　　　　●新商品・サービスを開発した例、商品のブランディングに成功した例、販売促進

方法を変えることで成功した例、既存商品にデザインを取り入れることで成功し
た例　等

　　　　　　　　　　●マーケティングの考え方を総おさらい
　　　　　　　　　　●自社に応用した場合をワークで考えることで、イノベーションのヒントをつかむ

第３部（16：10～）
　大森氏と県内企業家によるフリートーキング
……………………………………………………………………………………………………………………………

無料個別相談会（16：50～ 17：50）セミナー終了後同会場にて実施
　よろず支援拠点による個別経営相談会（無料）

　※無料個別相談会終了後に懇親会を開催します。（会費 4,000 円程度）



〈講　師　紹　介〉
株式会社オージュ・コンサルティング
代表取締役

大　森　　　渚　氏

中小企業診断士、1級販売士
中小機構販路開拓支援チーフアドバイザー
東京中小企業振興公社多摩支社　専門相談員
尚美学園大学非常勤講師

プロフィール
山口県周南市出身、東京都目黒区在住。大学院
卒業後、総合通信販売会社で女性向けファッショ
ンの商品企画、仕入れ在庫管理、WEBディレク
ターなどを経験。2011年7月に中小企業診断士
として独立、2013年4月に株式会社オージュ・コ
ンサルティング設立。デザインを活用したブラン
ディングおよび販売促進のコンサルティングを
行っている。海外展示会の視察を年4回行い、年
100回以上の国内展示会への訪問を行う展示会
マニアでもある。「企業の強みを引き出し、整理し、
伝える」ことに使命感を持っている

※２月26日（金）までに御連絡をお願い致します。
ＦＡＸ：018-863-2390　メール：soudan@bic-akita.or.jp
（公財）あきた企業活性化センター　よろず支援専門員　杉山　満雄　あて

平成28年　　月　　日　

秋田県よろず支援拠点発「地方創生セミナー第２弾＆無料相談会」参加申込書

※本情報は、よろず相談、各種支援施策案内以外の目的には利用いたしません。情報の管理については万全を期し、守秘義務を厳守いたします。

※２月26日（金）

【個別経営相談会申込み】（個別経営相談会のみのご参加も可能です）
個別経営相談会への参加　　□希望する（希望される方は下記内容にチェック、記入をお願いします）

相 談 会
出 席 者

所属・役職等 氏 名

所属・役職等 氏 名

相談内容

□経営革新（自社にとって初めて又は大幅な変更） ※該当項目にチェックをして下さい

　○新商品・サービスの市場導入　　○販売促進方法　　○販売経路　　○デザイン　　○組織管理方法
□創業　　　□売上拡大　　　□経営改善・事業再生　　　□その他

〈具体的内容〉（書ける範囲で結構です）

企業・団体等名

担当者職・氏名

電　話　番　号 Ｆ　　Ａ　　Ｘ

Ｅ　メ　ー　ル

【セミナー出席者】

所属・役職等 氏　　　　名
出席の場合「○」を記入して下さい
セミナー 懇親会


